UF\/

UNIVERSIDADE FEDERAL DE VICOSA
PROJETOS DE EMPREENDEDORISMO E CRIACAO DE NOVOS NEGOCIOS

‘

&
EconomiAqui

RELATORIO:
APLICATIVO ECONOMIAQUI

Barbara Luiza de Souza - 90947
Gabriel Werneck - 82566

Jodo Pedro Costa e Silva - 90020
Leonardo Souza - 82027

Yago Machado Lopes Pena - 87268

VICOSA-MG
2019



Sumario

SUMATIO EXECUTIVO ... eteeiiiieeitee ettt ettt ettt ettt ettt e sttt e bt e e s ab e e s bt e e sabeesabe e e saeeesabeeesabeesabeeeabeeesabeeesabeesabeesneeesareeennneas 3
F N LYl S = LY=o SRR 3
(B T<T ol g o To JNe [ I V1= o 1o o T PP 5
Y] V7 [ole L PP P PP PPPPPPPPPPPPP 5
o T o Yo @ Y=Y - ol [ o - FS PSPPI 7
o U] o T I TP P TP PPTTUPPRTPPPPPT 7
JN a1 1<l [l 4 =T doF- o [o T TP U PP TOURPORON 9
ESTrat@gia dE IMArKEEING.....ccuvviii ittt e et e e e e et a e e e e e bteeeeeabeeeeeenbaeeesasteeeeansaaseeanstaeesasseeessnstaneesans 14
PlAN0 FINANCEITO. ...ttt ettt sttt ettt e bt e s b et s ae e e at e et e e bt e bt e saeesatesa bt e bt e bt e bt e abeesaeeeateeateebeesbeesneesaeesane 15
Y =3 o L PO PP PPPUPTN 18



Sumario Executivo

Atualmente, vive-se em uma geracdo altamente imediatista, que esta acostumada
a realizar inumeras atividades ao mesmo tempo, de forma rapida e pratica. Isso, devido
aos avangos tecnoldgicos, que proporcionam a esses individuos tais privilégios, os quais
sdo responsaveis pela reducdo do tempo gasto na realizacdo de seus afazeres diérios,

diante da sobrecarga que acabam dispostos dia ap0s dia.

Diante dessas caracteristicas populacionais, que sdo principalmente observadas
em regiBes nas quais ha grande nimero de jovens, como é no caso de Vigosa — MG
(cidade universitaria), desenvolver um aplicativo caracteriza-se uma atitude ainda mais
promissora, contudo, deve-se atentar para as questdes que 0 mesmo ira atuar e problemas

que se propde a resolver.

Partindo do pressuposto de que economia de tempo e dinheiro é algo desejado
pela grande maioria dos individuos, sendo eles jovens ou ndo, e que cerca de 30% do
valores totais gastos mensalmente por eles sd&o com a alimentagdo, um aplicativo que
fornece dados de melhor custo-beneficio para realizagdo desse tipo de compras é uma
ideia promissora e em funcdo disso, precisa ser adequadamente analisada sob todos os

ambitos que a circundam.

Logo, neste documento, sera desenvolvido um plano de negdcio do aplicativo
EconomiAqui, com a descricdo de sua analise estratégica, do negécio, do servico
oferecido, do plano operacional, analise de mercado, estratégia de marketing e plano
financeiro. Ao final, tem-se 0 Anexo I, com as imagens referentes a pesquisa de mercado

realizada durante a validagdo do negdcio.

Analise Estratégica

A oportunidade de mercado a ser seguida é a constante demanda de informacéo
rapida e pratica pela populacdo e a inexisténcia de uma plataforma digital na regido
de atuacdo que ofereca os recursos do EconomiAqui, como também a falta de tempo
para pesquisa de precos em estabelecimentos e a economia em compras que é um

fator determinante para a viabilizagdo do produto.



Dos fatores abaixo, qual(is) vocé leva em consideragao ao realizar
compras em supermercado, padaria ou mercearia?

Praco I 215 (0 5%)

Qualidade 191 (79.3%)
Atendimento 116 (48.1%)
Tradicdo 10 (4.1%)
Localizacdo/Comodidade 176 (74.3%)

Variedade de produtos 118 (49%)
Café gratis & troco em bala) -1 (0.4%)
estacionamentof—1 (0,4%)
Limpaza}—1 (0.4%)
Vigilancia sanitaria}—1 (0 4%;)
2 - 1(0,4%)
Em relagio a padaria 1(0.4%)
8COUQUE, Prezo mu 100 4%)
Limpeza do estabelecimento | 0 4:"
V.a9%)
organizacio 100 4%)
-~ g Higizne)—1 (0.4%)
= Estacionamento)—1 (0,4%)
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Na principal regido de atuacdo do aplicativo que no caso € a cidade de Vicosa MG,
ndo existe concorréncia, assim possibilitando uma margem alta de aderéncia da populacao
por ser além de uma novidade também e uma ferramenta que tem grandes chances de se

popularizar devido aos descontos ofertados e a praticidade.

Para uma possivel expansao para outras regides do estado e do pais ha aplicativos
semelhantes que podem apresentar concorréncia, porém nenhum dos aplicativos
concorrentes analisados contém todas as ferramentas do EconomiAqui que fazem o

diferencial para os clientes.

Dados da Cupom de Notificacdes Histdrico de Listas
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Descricdo do Negocio

O EconomiAqui € um aplicativo que foi desenvolvido em 2019 para satisfazer as
necessidades dos consumidores de Vigosa em uma parceria com estabelecimentos como
supermercados, padarias e mercearias vigcosenses. O aplicativo oferece aos consumidores
principalmente praticidade e formas de economia ,e aos parceiros uma fonte de marketing
e expansado da rede de consumidores. O aplicativo funciona da seguinte forma: VVocé cria
sua lista de compras e poderd analisar qual sera seu melhor custo beneficio, com base em
estabelecimentos presentes na sua regido que estdo cadastrados na plataforma do
aplicativo. Ao fazer suas escolhas, vocé recebe um cupom de desconto que podera ser

utilizado no momento que suas compras forem realizadas.

Para a criacdo do aplicativo sdo exigidos conhecimento em design e
desenvolvimento de software. Além disso, a criacdo de aplicativos utiliza tecnologias
diferentes das usadas para a criagdo de sites. Um aplicativo de celular de pequeno porte
consome de 150 a 500 horas para ser desenvolvido. Tem o custo aproximado entre R$ 25
mil e R$ 80 mil. Aplicativos mais complexos podem custar entre R$ 150 mil e R$ 300
mil. Depois de pronto, o aplicativo ainda tera outros custos: manutencdo, evolucao e
hospedagem em um servidor. Como a criacdo de um aplicativo é um trabalho muito
complexo, sdo necessarios Vvarios profissionais especializados, como: Designer,
Webdesigner, Analista de Sistemas, Arquiteto de Software, Desenvolvedor/Programador,
Analista de bando de dados (DBA), Analista de Testes, Gerente de Projetos ou

Coordenador.

Servicos

Nosso aplicativo permite que o cliente crie sua lista de compras e analise qual é
seu melhor custo-beneficio, com base em estabelecimentos presentes na sua regido que
estdo cadastrados na plataforma do aplicativo. Ao fazer suas escolhas, o cliente recebe
um cupom de desconto que podera ser utilizado no momento que as compras forem

realizadas.

O aplicativo funciona como uma vitrine, pois néo realiza as compras, ele serve

para a exposicdo dos produtos dos estabelecimentos cadastrados, induzindo e facilitando



a compra dos consumidores.Esse tipo de App tem total aderéncia com 0 momento que
passamos atualmente, no qual as pessoas desejam realizar suas atividades da forma mais

imediatista possivel.

Os jovens da geragdo Z, nascidos no seculo XXI, estdo comecando a entrar no
mercado de trabalho e, consequentemente, aumentando o poder de consumo. A maior
participacdo desse publico no mercado esta levando a uma transformacéo na relacao entre
0 e-commerce e o consumidor. O simbolo deles é o smartphone por garantir a mobilidade
e agilidade que tanto almejam, uma vez que com esse recurso eles conseguem visualizar
seus e-mails, entrar em suas redes sociais, se informar e comprar na hora que desejarem
e aonde estiverem. O EconomiAqui, sera mais uma forma de facilitar as atividades dessa
geracdo, visto que evita o desgaste da procura de melhores precos, poupando tempo e

dinheiro dos usuarios.



Plano Operacional

- LOCALIZACAO
A sede da EconomiAqui estara localizada na rua doutor brito 276, centro de
Vigosa — MG.

Por se tratar de um aplicativo, a ECONOMIAQUI n&o conta com uma estrutura
fisica para receber os clientes, porém contamos com todo o aparato para oferecer um
aplicativo com rapidez, comodidade e seguranca aos nossos clientes.

A estrutura interna € composta por uma sala com o tamanho de 20 m?2 onde ira
comportar 0 nosso servidor, duas estacGes de trabalho para os computadores, um

computador suplente.

- CAPACIDADE PRODUTIVA

A startup ECONOMIAQUI terd a funcdo de intermediar os parceiros com o
consumidor final, ela contara com um aplicativo que apresentara capacidade de atender a
demanda dos clientes, oferecendo toda a seguranca, economia e praticidade.

Estaremos sempre observando o empenho do aplicativo para que nao haja nenhum
dano aos parceiros e clientes da ECONOMIAQUI.

Equipe

FUNDADOR (a)

ADMINISTRATIVO

1 1
1 1
'  MARKETING .
1 1
1 1
1

Jodo e Gabriel Lol A contratar

Leonardo e Yago

O quadro operacional de colaboradores da EconomiAqui é formado por:

v 1 - Fundador (a);
v" 4 — Co - Fundadores;



v" 1 - Diretor (a) de Marketing;
v’ 2 - Diretor Comerciais;

v" 2 — Diretor Administrativo;

- FUNDADOR (a): Barbara Souza
» Formacdo: Graduanda em Nutricdo — UFV
Fundadora da EconomiAqui, Barbara sera responsavel por todos os diretores e
funcionérios da startup, além de contribuir no dia a dia com a execugdo dos projetos,
acompanhando e auxilio nas atividades a serem executadas. Além disso, sera responsavel

pelo recrutamento de novos talentos juntamente com os diretores administrativos.

- CO - FUNDADOR e Diretor Administrativo: Leonardo Souza e Yago Pena
» Formacdo: Graduando em Economia e Zootecnia — UFV
Co — fundadores da EconomiAqui, Leonardo e Yago ficardo responsaveis pelo
gerenciamento da startup, como contratos, contabilidade, treinamento da equipe,

recrutamento de novos membros.

- CO - FUNDADOR e Diretor Comercial: Gabriel e Jodo Pedro Costa
» Formacdo: Graduando em Agronomia — UFV
Co — fundadores da EconomiAqui, Gabriel e Jodo Pedro ficardo responsaveis por
toda logistica em analisarem e captarem futuros clientes, elaborar estratégia de vendas.
Além disso, realizar o agendamento dos clientes e parceiros, negociando prazos e
condicdes de pagamentos, pacotes promocionais que podem ser oferecidos.

- Diretor de Marketing: A contratar
» Formagé&o: Especialista em Marketing Digital

O diretor de Marketing sera responsavel por estudar o comportamento e as
necessidades dos parceiros e consumidores, além de adequar as exigéncias dos mesmos
objetivando o beneficio de ambos. Além disso, elaboracdo de campanhas publicitérias
com foco em valorizar a marca e por fim 0 acompanhamento no processo de negociagoes

de futuros parceiros juntamente com EconomiAqui



- FLUXOGRAMA

{ Divulgar a empresa ]

ECONOMIAQUI.

l

Implementar o
sistema da
ECONOMIAQUI
no
estabelecimento.

Marcar
reunido
com
parceiro

SIM

‘ Captar parceiro.

Fechamento do
contrato,
ECONOMIAQUI e
estabelecimento.

Novo parceiro.

Procura de novos
parceiros.

Providenciar um ‘

Integracéo de
dados do parceiro
com o aplicativo.

Fazer o controle das Enviar aos usudrios as Anunciar o
demandas que foram promocoes e estabelecimento e
efetuados por nossos comunicados do suas promocdes para
clientes e notificar o estabelecimento de sua consumidor.
estabelecimento. regiao.
FIM

Andlise de mercado

O mercado de vendas via aplicativo movel, ou marketplace, é atualmente um dos
mercados que mais crescem no mundo, além do aumento constante de compras realizadas
atraves dessa ferramenta, constatou-se também que o valor dos tiquete gasto em compras
por meio dos dispositivos moveis estdo se aproximando rapidamente aos gastos em
comprar feitas através de desktops, a tendéncia é que valor gasto em compras via
aplicativos mdveis ultrapasses as realizadas em desktops até 2022. No Brasil, isso nédo é
diferente, 0 mercado atualmente esta muito favoravel para quem esté disposto em investir

neste segmento, no marketplace.



O celular estd monopolizando as entradas para o comércio eletrdnico em todo o
mundo. O eMarketer indica que as vendas por smartphones representaram mais de 25%

das transacdes na América Latina em 2018.

O Liftoff apresenta o Relatério dos Aplicativos Moveis de Compras, 0 mais
rescente levantamento mostra que esse serd 0 maior ano do e-commerce de todos os
tempos. O relatdrio revela as principais tendéncias de comportamento de compras em
dispositivos moveis. Sugere a ascensdo do Mobile Window Shopping (observar lojas
virtuais como vitrines de lojas fisicas) na América Latina, na Asia-Pacifico e na América
do Norte. A pesquisa ainda mostra que, consumidores da “Geracdo Z” preferem procurar
ofertas em celulares e concluir a compra na loja. Além disso, mostra que a América Latina
se destaca por ter as maiores taxas de registros em aplicativos de compras, 56% dos

usuarios que chegam neles se cadastram.

Outro fato que se evidenciou nesse segmento de mercado € que, a tradicional
“estacdo de compras” nao existe mais, a medida que os usuarios de dispositivos moveis
consomem produtos o ano todo. Com um nimero crescente de gigantes varejistas globais
estabelecendo suas proprias datas para promogdes sazonais, 0S usuarios nao precisam
mais do Natal ou Dia das Méaes como desculpa para comprar. Agora é mais atrativo fazé-

lo 0 ano todo. Os dados mostram que 0s consumidores gastam continuamente o ano todo.

Uma prova da efetividade desta estratégia sdo os dados apontados pelo Ebit
Nielsen. Mostrou, por exemplo, que o e-commerce voltou a crescer, registrando um
aumento de 12% em 2018. O Brasil alavancou a média da América Latina, que cresceu
17,9% no ano passado, em comparacdo com 2017. 58 milhdes de usuarios realizaram
compras online no periodo analisado. Desses, 10 milhdes as realizaram pela primeira vez

no periodo.

No Brasil, em marc¢o de 2019, 61% dos usuarios acessaram sites de compras por

meio de smartphones, segundo pesquisa do eMarketer.

Atualmente o celular € mais utilizado do que computador para acessar internet no
Brasil. Quase metade dos brasileiros que acessam a internet o fazem pelo smartphone, diz
pesquisa do CGI (Comité Gestor da Internet no Brasil). Pela primeira vez na série
historica (a pesquisa é realizada desde 2005) o uso exclusivo de celulares para acessar a

web ultrapassou o uso misto (computador e smartphone). Segundo o IBGE, a penetracéo
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de smartphones é maior que a de computadores nos lares brasileiros. Um em cada cinco

domicilios brasileiros tem acesso a internet sem ter um computador.

O ultimo estudo sobre Mobile Commerce da Criteo apontou que os aplicativos ja
sdo responsaveis, pelo menos, por 50% de todas as vendas mobile. Além disso, 0s
aplicativos dobraram as conversdes de visitas em vendas comparados com o desktop e

alcancaram tickets médios mais altos por transacao do que os mobile browsers e deskto

A mais recente pesquisa Panorama Mobile Time Opinion Box sobre comércio
movel no Brasil aponta que o uso do celular como ferramenta para compras de
mercadorias fisicas e servigcos continua a avancar no pais. O estudo contatou que, em trés
anos, a proporcao de internautas brasileiros que j& experimentaram o chamado comeércio
movel cresceu 20 pontos percentuais, saltando de 62%, em marco de 2016, para 82%,
agora em marco de 2019. Roupas, eletroeletrénicos e refeicdes sdo as categorias de

produtos mais comprados via no Brasil.

Vendas online aumentam 23% no primeiro trimestre de 2019, afirma
Compre&Confie De acordo com dados apurados pela companhia, houve aumento de 28%
nas vendas online realizadas por esses dispositivos em 2018, na compara¢do com 0 ano
anterior. Os dispositivos ja concentram 43% do mercado, enquanto o desktop é
responsavel pelos demais 57%. As compras realizadas com esses dispositivos ainda tém
tiquete médio 17% menor do que as realizadas com PCs. No entanto, esse € um nimero
que tende a mudar no futuro, principalmente com o aumento da confianca das operacdes

via celular.
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Share de

CONSTATACOES

Crescimento de 28% no
volume de pedidos via
mobile em 2018

Melhor experiéncia de compra
deverao gerar maior
crescimento de compras
via mobile

DESKTOP
MOBILE
67% 57%

~14%

2018 VAR.%

Das transacoes realizadas por Das transacdes realizadas por
A~ meumsono
meio de meio de compre & confie

Fonte: https://www.ecommercebrasil.com.br/noticias/compras-realizadas-em-dispositivos-mobile-aumentam-28-

em-2018-afirma-compreconfie/

Acompanhando esse movimento, a expectativa é que as vendas totais no varejo
cheguem aos US$ 2.354 trilhGes até 2022, tendo o Brasil como maior mercado na regido

latina.

Tendo como base os resultados apresentados sobre esse seguimento no Brasil,
sabendo desta tendéncia positiva, e pensando em Vigosa-MG, uma cidade universitaria,
composta por uma geracdo mais jovem ( a Gerac¢do Z), surgiu a ideia de criacdo do
aplicativo EconomiAqui. Foi detectada a oportunidade de inser¢do neste mercado de
marketplace, visto que os aplicativos semelhantes que figuram atualmente no mercado
ndo atendem a cidade, e nem mesmo a sua microrregido. Além do mais, a nossa proposta

é um produto Unico, inovador, diferente dos que ja operam no mercado.

Foi realizada uma pesquisa de mercado referente ao nosso aplicativo, que contou
com 251 entrevistados na cidade de Vigosa-MG, o formulario continha cinco perguntas
referentes ao uso de aplicativo para montar listas de compras, comparar precos e
promocdes, receber cupons de descontos, localizacdes de estabelecimentos e informacdes

sobre o total economizado ao usar o aplicativo.

O resultado foi bastante satisfatdrio, onde 90,8% das pessoas disseram que
usariam o nosso aplicativo, 7,6% responderam que ndo usariam, e o0 restante respondeu

de forma sugestiva.

12


https://www.ecommercebrasil.com.br/noticias/compras-realizadas-em-dispositivos-mobile-aumentam-28-em-2018-afirma-compreconfie/
https://www.ecommercebrasil.com.br/noticias/compras-realizadas-em-dispositivos-mobile-aumentam-28-em-2018-afirma-compreconfie/

Vocé utilizaria um aplicativo gratuito que te fornega cupom de
descontos e informacgdes de melhor preco de acordo com a sua lista de
compras?

251 respostas

® Sim

@ Mo
Preferiria entrega em casa

@ Se fiver que digitar lista de produtos,
nao.

@ Depende: se for pra celular ndo. se
for destop ou infernat sim

@ Carla Coringa

A imagem a seguir, traz uma pequena comparac¢do dos aplicativo no mercado que

identificamos como possiveis concorrentes a nivel nacional.

Dados da Cupom de Notificacbesde  Histoérico de Listas
Localizacdo desconto promocgoes economias personalizadas
Com
'J SIM SIM SIM SIM SIM
! . .
Economifqui
p= SIM NAO SIM NAO NAO
Economize BR
SIM NAO SIM NAO NAO
Pinngo
(_cr/) SIM NAO SIM NAO NAO
Aondeconvém

A proposta do EconomiAqui é entregar ao cliente, uma plataforma mais completa,
facil e pratica, com uma quantidade superior de servicos em relacdo aos nossos provaveis
concorrentes. E aos parceiros a possibilidade de elevacdo nas vendas, visibilidade, e

crescimento.
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Estratégia de Marketing

O Servico referente ao aplicativo EconomiAqui que se baseia em informacéo a respeito
dos precgos e ofertas mais baixas dos supermercados, padarias e mercearias parceiras,
melhor viabilidade de compra de acordo com o local e média da lista de compras realizada
e disponibilizacdo de cupons de desconto para os usuarios do aplicativo. A venda dos

servicos oferecidos para o aplicativo sera feita das seguintes formas:

e Para o estabelecimento parceiro:

1. Propor a utilizacdo do aplicativo como meio de divulgacao dos produtos e
ofertas.

2. Evidenciar os beneficios para o estabelecimento em questdo como por
exemplo o0 aumento de vendas e de fluxo no mercado.

3. Acordar o desconto oferecido para usuarios do aplicativo

e Para 0s Usuarios do aplicativo:

1. Divulgacdo da plataforma em midias sociais (instagram,facebook e
whatsapp).

2. Divulgagéo por panfletagem.

3. Salientar os beneficios que o cliente ird usufruir tendo o aplicativo
instalado em seu smartphone, como 0s cupons de desconto, listas
personalizadas, ofertas dos estabelecimentos e valores economizados

mensamente com a utilizagdo do aplicativo.

Para manutencdo e aumento do nimero de pessoas que utilizardo o
aplicativo o ponto principal € o histérico de economias gerado, tambem
sera uma estratégia a constante divulgacdo e depoimentos de clientes

satisfeitos.
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O publico alvo serd em suma os habitantes da cidade de Vicosa em geral
tais como estudantes, professores e trabalhadores que no caso consolidam
a grande porcentagem consumidora de servigos e produtos de

supermercados ,mercearias e padarias da cidade.

Plano Financeiro

O processo de criagdo de um novo aplicativo é um pouco demorado, assim como
todo estudo que é necessario por parte dos desenvolvedores a respeito da plataforma a ser

criada, e consequentemente do custo que esse aplicativo tera.

Nos reunimos com um desenvolvedor aqui da cidade para conversar sobre 0
projeto, ele achou interessante a ideia, nos animou muito quando falou que tudo que
gueremos que componha nosso aplicativo é possivel implantar na nossa plataforma,
porém, ele nos falou que para passar um or¢camento ou até mesmo um estimativa de custo,
precisaria estudar mais o projeto, o que demanda um tempo maior do que 0 que temos

para a entrega deste relatorio.

Face a isto, decidimos procurar informacdes na internet, sobre os custos para
desenvolver um aplicativo como o nosso. Encontramos dois sites que fornecem
orcamentos online, em ambos as op¢Oes para a criagdo do aplicativo foram:
Compatibilidade com Android e 10S; As pessoas precisaram de um login via e-mail para
acessar; Os usuarios terdo perfis individuais; Ndo havera cobrancas aos usuarios via App;
Integracdo com um sistema externo para atualizacdes; Interface e layout bésicos e
simplificados; Icone para o aplicativo. De acordo com o site “Como Criar Um App”, 0 CUStO
para criacdo do aplicativo seria de R$14.926,00. Segundo o site, “Quanto Custa Um

Aplicativo”, o custo estimado para a criagdo do aplicativo é de R$71.400,00.
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ARTELHE (ST

O total estimado para realizar o seu aplicativo

R$ 14926

Ver Detalhes

Fonte: https://www.comocriarumapp.com/orcamento

« Rocomecar

MRS bern . 14 terminamos!
Compartilhe se desejar!

¥ Sham in Share G Googhe + ¥ Tweat

O custo estimado da sua APP é de

R$ 71.400

Editar resposias

- Portuguis »

Em Yeeply selecionamos os mefhores programadores de APP's & de WEB's para © sou projeto. Publique o seu projeto

em Yeeply ou veja alguns dos ‘ jel exitosos,

Eﬁh © seu projeto

Fonte: https://www.quantocustaumaplicativo.com/

Nota-se que hd uma grande diferenca entre os dois orcamentos, isso mostra o quao

complexo é a criacdo de um produto como este, por esse motivom € imprescindivel o

estudo mais aprofundado e elaborado da equipe responsavel pelo projeto e do profissional

responsavel pela producéo e programacéo do sistema, além disso, ha a exigéncia de uma

demanda de tempo muito elevada de ambas as partes.

Além do custo de custo de producdo do aplicativo, existem outros custos, tanto

fixos, quanto varidveis para a sua manutencdo. Nos custos fixos estdo inseridos, por
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exemplo, o aluguel do servidor, o aluguel dos espacos fisicos de trabalho, salérios e
impostos (por exemplo, o Simles Naconal). Nos custo varidveis, podemos citar como
exemplos, os dispéndios com materiais indiretos que serdo consumidos, prestacdo de
servico de terceiros e insumos produtivos (Energia elétrica, agua), transporte. Como ja
dito anteriormente, ainda ndo possuimos estas informagdes financeiras sobre 0 nosso

projeto.

Dessa forma, ainda ndo temos 0 necessario para realizar uma analise financeira
mais detalhada, uma analise de viabilidade do projeto contendo o investimento inicial,
lucro esperado, fluxo de caixa, nem a montagem dos paybacks simples e descontado, e

consequentemente, a analise da taxa interna de retorno (TIR).
- TRIBUTOS:

Os proximos passos financeiros para 0 nosso projeto serdo, a elaboracdo de

orcamentos, a busca de parceiros que estejam dispostos a investir no projeto.

A constituicdo juridica da empresa sera Economia Aqui LTDA, e o enquadramento
tributario serdo de uma empresa optante pelo SIMPLES NACIONAL (2019), com
aliquota de 15,50% sobre o faturamento anual.

Receita Bruta Total em 12 meses Aliquota Quanto descontar do valor recolhido
Até R$ 180.000,00 15,5% 0
De 180.000,01 a 360.000,00 168% R$ 4.500,00
De 360.000,01 a 720.000,00 19.5% R$ 9.900,00
De 720.000,01 a 1.500.000,00 20,5% R$ 17.100,00
De 1.800.000,01 a 3.600.000,00 23% R% 62.100,00
De 3.600.000,01 a 4300.000.00 30,50% R$ 540.000,00
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Anexos

ANEXO |

Questionario da Pesquisa de mercado aplicado a professores e servidores da Universidade
Federal de Vigosa - UFV

PERGUNTAS RESPOSTAS m

Formulario EconomiAqui

ola!

Noés somos um grupo de 5 estudantes da UFV, da disciplina PRE414 - Projetos de Empreendedorismo e Criagdo de Novos
Negocios e estamos desenvolvendo um planc de negdcio. Nosso empreendimento se chamara EconomiAqui, e a ideia &
criar um App no qual os estabelecimentos (supermercados, padarias e mercearias) de Vigosa cadastram todos os seus
produtos e em tempo real vocé podera criar sua lista de compras e ver em qual deles ela saird com um menor prego.
Com o EconomiAqui vocé economiza tempo e dinheiro! Desde ja, muito obrigado.

Endereco de e-mail ~

ste formulario coleta enderegos de e-mail. Alterar configuragtes

Dos fatores abaixo, qual.(is) vocé leva em consideracdo ao realizar compras em supermercado,
padaria ou mercearia?

Prego

Qualidade

Atendimento

Tradicda
Localizagdo/Comodidade
Variedade de produtos

Outros...
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Vocé gostaria de conhecer os produtos disponiveis e em promocdo antes de ir ao
estabelecimento (supermercado, padaria ou mercearia)?

Sim

Outros

Vocé utilizaria um aplicativo gratuito que te forneca cupom de descontos e informacoes de
melhor preco de acordo com a sua lista de compras?

Sim

Outros

Vocé estaria disposto(a) a apresentar o cupom gerado pelo aplicativo (letras e nimeros) no
ato da compra para adquirir descontos?

Sim

Obter informacéo do quanto ja economizou com os cupons de desconto te motivaria a continuar
usando o aplicativo?

Sim

QOutros

Aleém disso, gostaria de deixar alguma sugestdo que considere relevante?
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